
แพค็เก็ท จาํนวน ค่าสมัมนา
ต่อคน

Early Bird 
ชาํระภายใน

31 ก.ค. 

1 1 ท่าน 3,500 บาท 3,000 บาท

2 2 - 4 ท่าน 3,000 บาท -

3 5 ท่านขึ�นไป 2,700 บาท -

4 เหมา 10 ท่าน
ขึ�นไป

ราคาพเิศษ -

Promotion

   หลักสูตร 
กลยุทธ์สู่สุดยอดนักขายตัวท็อป

วัน เวลา และสถานที�
วนัศุกรที์� 25 สงิหาคม 2566
เวลา: 09.00-16.00 น.

ราคาท่านละ 3,500 บาท
รับจาํนวนจาํกัด

+ VAT7% =3,745 บาท

สถานที�: โรงแรม IBIS STYLES BANGKOK
RATCHADA  (MRT หว้ยขวาง)

*พร้อมรับสิทธิพิเศษเป�นสมาชิก AJ ULTIMATE PLUS ฟรี 1
ป� 

 

**ชาํระเงินค่าสัมมนาล่วงหน้าอย่างน้อย 3วัน

ผูเ้ชี�ยวชาญดา้นงานขายและงานบรกิาร มากดว้ยประสบการณก์วา่ 25 ป�
อาจารยก้์อง  ส ร ภ พ   จ ิล ล า น น ท์

หมายเหต:ุ หลักสตูรสงวนลิขสทิธิ�ของบรษัิท เอเจ อัลติมา่ กรุป๊ จาํกัด

บุคลิกภาพในบรบิทของการขาย การเพิ�มยอดการขาย
ความสาํคัญของบุคลิกภาพในการสรา้งความประทับใจและเชื�อมโยงกับการขาย
การระบุและเขา้ใจกลุ่มเป�าหมายและลกูค้าเป�าหมาย
การประเมนิบุคลิกภาพของลกูค้าที�เราจะเขา้หา

วธิกีารใชบุ้คลิกภาพในการสรา้งความประทับใจและเชื�อมโยงกับการขาย
การเตรยีมตัวก่อนการขาย
การเตรยีมขอ้มูล (เตรยีมนาํเสนอขายหรอืสาธติ)

การนาํเสนอและสื�อสารอยา่งมอือาชพีในบรบิทการขาย
การใชภ้าษากายและวธิกีารใชคํ้าพูดในการสื�อสาร

เทคนิคในการป�ดการขาย

การเลือกและกําหนดบุคลิกภาพที�เหมาะสมกับกลุ่มเป�าหมายและ 

การใชส้ื�อต่าง ๆ เพื�อสรา้งบุคลิกภาพที�มคีณุภาพ

เนื�อหาหลักสตูร

1. วธิคิีด (MINDSET) ของงานบรกิารและงานขาย
2. การวเิคราะห์บุคลิกภาพในการขาย

3. กลยุทธก์ารนาํเสนอและขาย
     3.1 การเป�ดการขาย

     3.2 กระบวนการขาย (THE SOLING PROCESS)

     3.3 การป�ดการขาย

     3.4 การติดตามผลและการสรา้งความประทับใจให้ลกูค้ากลับมาใช้
          บรกิารซํ�าและบอกต่อ
4. การสรา้งและพฒันาบุคลิกภาพ (SMART PERSONALITY FOR
SALES)

       สนิค้าหรอืบรกิาร

5. สรุปการบรรยาย และ ถาม-ตอบ

บรษัิท เอเจ อัลติมา่ กรุป๊ จาํกัด (AJ Ultima Group Co., Ltd.)
เลขประจาํตัวผูเ้สยีภาษี 0125566019314
99/1 ถนน ราชพฤกษ์ หมู ่8 ต.บางกรา่ง อ.เมอืง จ.นนทบุร ี11000
Website: www.ajultimagroup.com

         1. โทรศัพท์สาํรองที�นั�ง ที�เบอร ์081-371 7919, 085-064 6996
         2. Line ID: ajultima991 หรอื scan QR code
         3. E-mail: nithi.ajultima@gmail.com, pijittra.ajultima@gmail.com

สาํรองที�นั�งได้ที� LINE OA

https://www.agoda.com/th-th/
https://www.agoda.com/th-th/
https://www.agoda.com/th-th/
https://www.agoda.com/th-th/


บรษัิท เอเจ อัลติมา่ กรุป๊ จาํกัด (AJ Ultima Group Co., Ltd.)
เลขประจาํตัวผูเ้สยีภาษี 0125566019314
99/1 ถนน ราชพฤกษ์ หมู ่8 ต.บางกรา่ง อ.เมอืง จ.นนทบุร ี11000
Website: www.ajultimagroup.com

         1. โทรศัพท์สาํรองที�นั�ง ที�เบอร ์081-371 7919, 085-064 6996
         2. Line ID: ajultima991 หรอื scan QR code
         3. E-mail: nithi.ajultima@gmail.com, pijittra.ajultima@gmail.com

สาํรองที�นั�งได้ที� LINE OA

หมายเหต:ุ หลักสตูรสงวนลิขสทิธิ�ของบรษัิท เอเจ อัลติมา่ กรุป๊ จาํกัด

อ.ชุติมา โรจนส์ริวรพฒัน์

ราคาท่านละ 3,500 บาทราคาท่านละ 3,500 บาท

 

 

 

เทคนคิการขายและบรกิารเทคนคิการขายและบรกิารที�ยอดเยี�ยมที�ยอดเยี�ยม  
สาํหรบัธุรกิจเสรมิความงามสาํหรบัธุรกิจเสรมิความงาม  

อ.สรภพ จลิลานนท์
วทิยากรและผูเ้ชี�ยวชาญ 

ด้านการขายและงานบรกิาร, การพฒันาบุคลิกภาพ

การเป�ดการขาย
กระบวนการขาย
การป�ดการขาย
การติดตามผลและการสรา้งความประทับใจ

เนื�อหาหลักสตูร
  1.  วธิคิีด (Mindset) ของงานบรกิาร
       และงานขาย
  2.  การวเิคราะห์บุคลิกภาพในการขาย
  3.  กลยุทธก์ารนําเสนอและขาย

        ใหล้กูค้ากลับมาใชบ้รกิารซํ�าและบอกต่อ
  4.  การสรา้งและพฒันาบุคลิกภาพ 
  5. สรุปการบรรยาย และ ถาม - ตอบ

https://www.agoda.com/th-th/
https://www.agoda.com/th-th/
https://www.agoda.com/th-th/
https://www.agoda.com/th-th/

